.
Negocjacje i mediacje w kontaktach: uczen-uczen,
nauczyciel-uczen

Opis

To wyjatkowe szkolenie jest skierowane do nauczycieli, pedagogdéw, mediatoréw szkolnych
oraz wszystkich oséb zaangazowanych w edukacje, ktére pragng rozwingé swoje
umiejetnosci negocjacyjne i mediacyjne. Uczestnicy szkolenia zdobeda wiedze na temat
definicji negocjacji, mediacji oraz konstruktywnego rozwigzywania konfliktow. Zapoznajg
sie z technikami i zasadami negocjacji oraz mediacji i nauczg sie, jak stosowac je w praktyce
szkolnej, aby efektywnie rozwigzywac konflikty miedzy uczniami, a takze miedzy
nauczycielami a uczniami. Ponadto, omdéwione zostang typowe btedy popetniane podczas
negocjacji i mediacji oraz korzysci ptyngce z zastosowania tych metod w Srodowisku
edukacyjnym.

Program szkolenia
Definicje pojeé: negocjacje, mediacje, konstruktywne rozwigzywanie konfliktéw:
e Wprowadzenie do podstawowych pojec i ich znaczenia w kontekscie szkolnym.
Techniki i zasady negocjacji oraz ich wykorzystanie w relacjach: uczei- uczen, nauczyciel-uczen:

e Przedstawienie technik negocjacji i zasad skutecznych negocjacji.
e Praktyczne przyktady zastosowania negocjacji w relacjach szkolnych.

Techniki i zasady mediacji oraz ich wykorzystanie w relacjach: uczen- uczen, nauczyciel-uczen:

e Omowienie procesu mediacji i kluczowych technik mediacyjnych.
e Zastosowanie mediacji w rozwigzywaniu konfliktéw szkolnych.

Btedy popetniane w negocjacjach i mediacjach szkolnych:
e Analiza najczesciej popetnianych bteddw i sposoby ich unikania.
Korzysci z negocjacji i mediacji w szkole:

e Dyskusja na temat pozytywnych aspektdw wprowadzenia negocjacji i mediacji do srodowiska
szkolnego.
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W ramach szkolenia

e Materiaty w wersji papierowej/elektronicznej

e Certyfikat ukonczenia kursu

e Porady prawne dla dyrektora (do roku od ukorczenia szkolenia)

e Po szkoleniu uczestnicy uzupetniajg ankiete ewaluacji w celu podsumowania efektywnosci
szkolenia



